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Zatozenia:

Przyjmij 6-cio godzinny dzieh pracy w pierwszym miesiqgcu dziatania
i przeznacz okreslone przedziaty czasowe na ponizsze:

2h na nauke

30 min na monitoring rynku

1h godzing na rozmowy telefoniczne
2-3h na badanie rynku w terenie

Uzywaj checklisty, aby Sledzi€ swoje postepy w zwigkszaniu wiedzy
w kazdym dniu.
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Wiedza niezbedna na start:

Podstawy wejscia na rynek w praktyce:

wiedza jak monitorowa¢ rynek

jakie dane Sledzie¢

jak umawiac¢ sig na ogledziny mieszkan

praca nad wiasnym mindsetem i nastawianiem

analiza rynku - zestawienie danych z internetu i z ogledzin

wdrazanie zdrowych nawykéw posrednika nieruchomosci
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Podstawy prawne Posrednika w obrocie nieruchomosciami:

ustawa o gospodarce nieruchomosciami

podstawowy zakres obowigzkdw wynikajgcych z ustawy

czym sq czynnoSci poSrednictwa

dziatalnos¢ biura nieruchomosci

ubezpieczenie OC

formy zawarcia umowy posrednictwa

rodzaje umow posrednictwa

klauzule abuzywne

podstawowy audyt prawny nieruchomosci

jak sie zabezpieczy¢ przed nietypowymi sytuacjami z klientami

umowa na wytgczno$¢€ i zatgezniki do umowy posrednictwa

Jezeli dotgczysz do RN Pro Club to zrob w pierwszym tygodniu te 2
szkolenia:

e Dziat prawny: Prawne Know-How Agenta

¢ Dziot marketing i sprzedaz Szybki start w nieruchomosciach - modut | - ll
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Codziennie praktykuj 4 nawyki skutecznego agenta
[Szkolenie Szybki Start w nieruchomosciach].

Wiedza do zdobycia w tym tygodniu:

Podstawy wejscia na rynek w praktyce:

jak zbudowaé marke agenta nieruchomosci?

co robi€ na poczatku kiedy nie mam jeszcze doswiadczenia i wielu transakcji na koncie?

co publikowaé?

jak pokazaé Swiatu, ze jestem agentem nieruchomosci?

jak stworzy¢ awatara klienta i utozy¢ komunikacje?

na jakich platformach warto by¢?
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Podstawy prawne Posrednika w obrocie nieruchomosciami:

ksiegi wieczyste - to podstawowy dokument nieruchomosci

(kazdy agent musi nauczy¢ sie je prawidtowo czytaé i sprawdzaé, co weale
nie jest takie oczywiste - koniecznie zré6b dedykowane szkolenie ksiggom
wieczystym)

Jezeli dotgczysz do RN Pro Club to zrob w drugim tygodniu te 2
szkolenia:
e Dziot prawny: Jak czytac€ ksiegi wieczyste?
e Dziat marketing i sprzedaz: Marka Agenta, Marka osobista na
instagramie
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Codziennie praktykuj 4 nawyki skutecznego agenta
[Szkolenie Szybki Start w nieruchomosciach].

Wiedza do zdobycia w tym tygodniu:

Podstawy wejscia na rynek w praktyce:

nauka sprzedazy ustugi posrednictwa

jak zbudowa¢ swojqg wtasnq oferte

jak zbudowac¢ wartos¢ ustugi dla klienta

jak z ogledzin zrobi¢ pozysk

podstawy metaprogramow - kody i schematy mysleniowe klientéw

jak rozmawia¢, aby chcieli podpisa¢ umowe posrednictwa
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ciqg dalszy Podstaw wejscia na rynek w praktyce:

nauka sprzedazy nieruchomosci

stwoérz swojq strategie sprzedazy nieruchomosci

naucz sie jak pracowaé z ofertq sprzedazy

od czego zaczqg€ jak przyjmiesz do sprzedazy swojq pierwszg nieruchomosé

Jezeli dotgczysz do RN Pro Club to zrob w trzecim tygodniu te 2 szkolenia:
e Drziot Marketing i sprzedaz: Szybki start w nieruchomosciach - modut il
e Dziot Marketing i sprzedaz: Anatomia sprzedazy
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Codziennie praktykuj 4 nawyki skutecznego agenta [Szkolenie Szybki
Start w nieruchomosciach].
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Wiedza do zdobycia w tym tygodniu:

Podstawy wejscia na rynek w praktyce:

przygotowanie nieruchomosci na sprzedaz Home Staging

pogtebionie wiedzy na temat przygotowania oferty nieruchomosci

Podstawy prawne Posrednika w obrocie nieruchomosciami:

audyt prawny nieruchomosci - dokumenty niezbedne do transakcji

dokumenty dodatkowe

check listy
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Jezeli dotgczysz do RN Pro Club to zrob w czwartym tygodniu te 2 szkolenia:

e Dziat Marketing i sprzedaz: Home Staging Zasady i Techniki N
stylizacji przed transakcjq
e Dziat Prawny: Audyt Prawny nieruchomosci, Anatomia porzqdku
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